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Abstract

The most important channels through which one may achieve technological transfer are the the foreign direct
investments, the import of capital goods, parts and components, the licensing contracts, the alliances and collaborations
between firms. In this study we try to analyse the importance of these channels for the eastern and western european
countries, in the last 10 years. We find that the dynamics of these channels of knowledge diffusion is higher in western
european countries which will lead to the maintaining of the technological gap between the above mentioned groups of

countries, the more so as we can find these differences in the amplitude of national RD&I activities.
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1. Introducere

La sfarsitul anilor ‘80, statele central si est europene (CEE), in conditiile liberalizarii
schimburilor economice, s-au dovedit a fi nepregatite pentru a face fatd concurentei externe,
datorita decalajului considerabil de competitivitate fatd de tarile vest-europene (VE) si alte
state dezvoltate ale lumii. Acest lucru a condus la constientizarea diferentelor de
productivitate intre cele doud grupe de tari, diferente care, la randul lor, se datoreaza in
principal decalajelor tehnologice.

Decalajele tehnologice ale tarilor CEE pot fi diminuate prin activitati proprii de
cercetare-dezvoltare si inovare (CD&I) sau prin transferul de tehnologii din tarile dezvoltate.
Ambele sunt la fel de importante pentru cresterea productivitafii firmelor si, in consecinta,
convergenta nivelurilor de dezvoltare intre tarile europene. In prezent, pentru statele cu
dezvoltare medie, majoritatea cunostintelor tehnologice (80-90%) provin din surse externe.
Din acest motiv, transferul de tehnologie este un element vital in incercarea de reducere a
decalajelor. Dealtfel, mari organizatii economice precum UNCTAD si OECD au recunoscut
in repetate randuri aceasta cauzalitate, 1n studiile lor.

Transferul tehnologic se poate realiza pe diferite cdi, principalele modalitati fiind
investitiile strdine directe (ISD), importurile de componente, subansamble si bunuri de

capital, contractele de licentiere, aliantele si colaborarile dintre firme si altele. Vom incerca in
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acest studiu sa analizdm comparativ modul cum a evoluat, Tn ultimii 10 ani, amplitudinea
fluxurilor tehnologice importate pe cdile amintite mai sus, de catre tarile CEE si VE, din
statele — lider in domeniul CD&I.

Convergenta tdrilor CEE cu cele VE nu se poate realiza prin simpla copiere a
tehnologiilor, politicilor si institutiilor; pentru a utiliza, a implementa noi tehnologii este
nevoie de a dispune deja de un minim de cunostinte. Statele CEE beneficiaza de forta de
munca inalt calificatd si un nivel minim al dezvoltarii tehnologice; totusi, acestea sunt mult
mai reduse fata de vestul Europei, fapt ce conduce la asimilarea mai dificild a cunostintelor
tehnologice provenite din exterior. In ultima parte a studiului, vom analiza comparativ
prezenta factorilor care contribuie la absorbtia in economiile nationale a cunostintelor

importate din exterior, pe diverse cai.

2. Statele — lider in domeniul tehnologiilor de varf

Pe baza unor indicatori referitori la performantele sectorului de CD&I (nivelul
cheltuielilor de CD&I, numar de cercetatori, brevete de inventii obtinute etc.) si a rezultatelor
unor studii precum Global Competitiveness Report! sau European Innovation Scoreboard?,
am selectat un numar de 14 state pe care le-am considerat a fi ,,lideri tehnologici”. Aceste tari
- principale furnizoare de tehnologii de varf - sunt: Austria, Coreea de Sud, Danemarca,
Elvetia, Finlanda, Franta, Germania, Israel, Japonia, Marea Britanie, Norvegia, Olanda,
StateleUnite si Suedia. In continuare vom incerca si cuantificim fluxurile tehnologice

difuzate pe diferite cai de cate aceste state, catre tarile CEE si VE, comparativ.

3. Dinamica investitiilor striine directe (ISD)

ISD sunt considerate un important canal de difuzare a cunostintelor (dupa unii autori
cel mai important), in special datorita transferurilor de tehnologie si personal calificat
realizate de companiile multinationale (CMN) intre locatia de baza (,,cartierul general”) din
tara de origine si filialele aflate pe teritoriul altor tari. O caracteristicd importanta a acestei
modalitati de transfer este aceea ca permite si difuzarea cunostintelor tacite incorporate in

capitalul uman, precum si a altor active intangibile cum ar fi structurile organizationale,

! World Economic Forum (2008) — Global Competitiveness Report 2008-2009.
2 European Commission (2009) — European Innovation Scoreboard 2008.



competentele manageriale sau strategiile de piata, acest lucru nerealizandu-se in cazul altor
cai de transfer tehnologic .

Desi CMN joaca un rol relativ redus in economia celor mai multe state (in ce priveste
ponderea 1n totalul populatiei ocupate), ele domina de regula sectoarele cele mai competitive,
caracterizate de ritmuri de crestere superioare, care utilizeaza si produc tehnologii de varf. De
asemenea, sunt orientate si catre sectoarele mature unde un rol important il au economiile de
scara (produse petroliere si chimice, produse alimentare si altele). Din aceste motive,
prezenta lor pe teritoriul statelor in curs de dezvoltare, dar si pe al celor dezvoltate poate
genera externalitati pozitive constand in cunostinte tehnologice avansate, fiind astfel benefica
pentru firmele nationale.

Principalele motive pentru care CMN investesc in afara tarii de origine constau in
beneficiile aduse de abundenta unor resurse naturale, costul redus al fortei de munca,
posibilitatea de a accesa noi piete de desfacere, precum si de posibilitatea de a capta
externalitatile pozitive generate de firmele nationale din tarile in care se realizeaza
investitiile. Nivelul tehnologic al ISD depinde de avantajele oferite de locatia respectiva. Este
greu de presupus cd o companie care cautd fortd de munca ieftind va realiza produse
tehnologic-intensive in filialele deschise in exteriorul tarii de origine. De cele mai multe ori,
CMN din tarile dezvoltate vor cauta sa-si localizeze investitiile straine tot in tari cu ritmuri
ridicate ale inovarii, pentru a putea beneficia de externalitdfile generate de firmele de aici.

Pentru a verifica cele de mai sus, am insumat, pentru fiecare din tarile europene
pentru care am dispus de date statistice, stocurile de ISD provenite din cele 14 state-lider in
domeniul tehnologiei, enumerate in sectiunea anterioard. Sumele obtinute, exprimate in euro
la preturi constante, au fost Tmpartite la numarul de locuitori, pentru a elimina influenta
marimii tarilor. Pe baza acestor rezultate, in fig. 1 am prezentat cresterile absolute medii
anuale ale acestor stocuri, din perioada 1998-2007.

Diferentele dintre tarile VE si cele CEE sunt substantiale, fapt confirmat de valorile
medii pentru cele doud grupe. In cadrul tarilor VE, valori considerabil peste medie
inregistreazd Elvetia, Islanda, Olanda si Suedia — in majoritate tari cu potential tehnologic
ridicat, iar pentru tarile CEE — Cipru, Estonia si Croatia. Aceastd dinamica a stocurilor de
ISD realizate de “liderii tehnologici” contribuie la amplificarea diferentelor privind ritmul

progresului tehnologic din cele doud grupe de tari.



Fig.1

Cresterea absoluta medie anuala a stocurilor de ISD realizate
de "liderii tehnologici" in tarile VE si CEE, in perioada 1998 - 2007
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Sursa: Calcule proprii, pe baza datelor furnizate de site-ul Eurostat (http://epp.eurostat.ec.europa.eu).

Desi tarile CEE sunt destinatia unor importante ISD, cunostintele difuzate prin acest
canal al transferului tehnologic nu sunt intotdeauna proportionale cu valoarea investitiilor,
atunci cand CMN nu dezvolta activitati tehnologic-intensive in aceste tari. De regula,
companiile recurg intr-o masura tot mai mare la localizarea anumitor faze ale productiei intr-
o alta tara decat cea 1n care se afla cartierul general al firmei datoritd unor avantaje oferite de
aceste regiuni/tari (costuri reduse ale fortei de munca, disponibilitatea anumitor materii prime
sau a capitalului uman si altele). Fragmentarea si localizarea internationald a productiei a
generat un nou tip de specializare: pe stadii ale productiei. In functie de avantajele oferite,
statele ,,gazduiesc” diferite faze ale productiei. Ele se specializeaza fie in realizarea de
produse de baza, putin prelucrate, fie in productia de subansamble, piese de schimb si bunuri
de capital, fie doar in asamblarea componentelor produsului final. Fiecare din aceste categorii
de produse necesitd anumiti factori de productie. Produsele de baza sunt, de regula, intensive
in resurse naturale si, din acest motiv, vor fi produse in regiunile care dispun de aceste
resurse. Piesele de schimb, subansamblele si bunurile de capital necesita o calificare inaltd a
salariatilor (capital uman), precum si tehnologii avansate de productie care, la randul lor, au
nevoie de firme specializate care sd le asigure intretinerea etc.; din aceste motive, nivelul
stocului de cunostinte reprezinta principalul criteriu de alegere a locatiei unde va fi amplasata

linia de productie. In cazul simplei asambliri a produselor finale, sunt necesare forta de



munca ieftind, dar si o piatd de desfacere (atat cea internd cét si cea a statelor vecine) cat mai

extinsa.

Din motivele de mai sus, la nivel european, de cele mai multe ori, activitatile de

CD&I ale companiilor se desfdsoara in tarile dezvoltate VE, iar in tarile CEE sunt localizate

acele segmente ale lantului productiv intensive in forfd de munca cu o calificare redusa si

resurse naturale. In acest sens, centrul de cercetari al publicatiei “The Economist” a efectuat

in anul 2008 un sondaj pe un numar de 146 de firme straine, investitoare in tarile CEE.

Rezultatele sondajului arata ca, dintre firmele chestionate:

aproape jumatate din firmele chestionate nu aveau activitati de CD&I in tarile gazda;
mai mult de 70% au recunoscut ca activitatile de CD&I sunt realizate exclusiv in
locatia de baza (cartierul general) a firmei;

doar 25% din ele au afirmat ca produsele si serviciile comercializate in tarile CEE
sunt dezvoltate in aceste locatii;

doar 14% au afirmat ca se asteaptd ca activitatile lor inovative din tarile-gazda sa
creasca considerabil Tn urmatorii 3 ani;

doar 29% declard ca au colaborat cu firmele locale in vederea dezvoltdrii de noi
produse si servicii;

5% califica relatia lor cu institutiile academice locale drept ‘“excelenta” (The

Economist Intelligence Unit 2008, p.6).

Cu toate aceste aspecte negative ale intensitatii transferului tehnologic pe calea ISD in

tarile CEE, diferentele dintre acestea din urma si tarile VE nu sunt mari, dupa cum se poate

observa 1n figura 2. De remarcat este faptul ca Romania Tnregistreaza o intensitate ridicata a

transferului tehnologic, prin ISD, superioara mediei statelor CEE.



Fig.2

Amplitudinea introducerii de noi tehnologii de catre ISD
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Sursa: Date furnizate de “World Economic Forum” — The Global Competitivenes Report 2008-2009, p.463.

4. Dinamica importurilor de masini si echipamente

Teoriile economice privind interactiunea dintre cresterea economica endogend si
comertul international descriu contributia substantiald a acestuia din urma la difuzarea
cunostintelor intre tarile cu relatii comerciale. Exista in principal patru modalitati prin care
comertul favorizeaza transferul tehnologic (Coe, Helpman si Hoffmaister, 1995):

In primul rind, comertul international permite unei tari sa beneficieze de o gama larga
de produse intermediare i bunuri de capital, pe care nu ar avea posibilitatea de a le produce
singura. Utilizarea lor in procesul de productie sporeste randamentul factorilor.

In al doilea rand, comertul reprezintd o cale de comunicare Intre tari, care stimuleaza
contactele / schimburile de experienta intre specialisti din diferite domenii, privind ultimele
realizari tehnologice, procese de productie, metode organizationale si manageriale, strategii
de piatd etc. Cunostintele dobandite Tn acest mod ajuta la eficientizarea utilizdrii in procesul
de productie atat a inputurilor importate cat si a resurselor proprii, generand la fel ca in
primul caz sporirea productivitatii.

Un al treilea efect al comertului este acela ca poate permite copierea (imitarea)
tehnologiilor realizate in exteriorul tarii (prin procese de inginerie inversa) si adaptarea lor in

economia nationald. Datoritd imperfectiunilor sistemelor de brevetare a inventiilor, astfel de



practici au fost folosite cu succes pe scara larga, dar in special de Japonia si tarile din Asia de
Est.

In fine, o alta implicatie constid in reducerea costurilor activititilor de CD&I si
implicit cresterea ritmului inovarii, datoritd cunostintelor si echipamentelor dobandite din
exterior.

Concluzionand, putem spune cd principalele beneficii ale comerfului international
aduse transferului de tehnologie sunt bunurile (intermediare si finale) si informatiile. Acestea
sunt foarte importante in special pentru tarile mai putin dezvoltate, care prezintd decalaje
considerabile fata de liderii tehnologici. Dar, pentru ca un stat sd se bucure de beneficiile
amintite, trebuie ca partenerii sdi comerciali sa fie cat mai avansati din punct de vedere al
competentei tehnologice. Volumul de cunostinte tehnologice receptionate pe aceasta cale a
comertului international depinde in mare masura de nivelul tehnologic al principalilor
parteneri comerciali, dat de stocul de cunostinte acumulate in timp de acestia.

Dar nu toate exporturile sunt furnizoare de cunostinte tehnologice avansate. In
literatura de specialitate se considera ca importurile de masini si echipamente,
corespunzitoare grupelor de produse codificate 77-79 in clasificarea SITC 3* sunt
principalele categorii de bunuri care faciliteaza transferul tehnologic. Utilizand date statistice
publicate de ONU, am calculat pentru fiecare tara europeana suma importurilor de masini si
echipamente furnizate de liderii tehnologici, in perioada 1996-2008. Valorile importurilor
sunt exprimate in euro/locuitor, la preturi constante din anul 2008. In figura 3 am prezentat
cresterile medii anuale ale importurilor mentionate:

Ca si in cazul ISD, diferentele sunt mari. Valoarea mediei tarilor VE este dubla fata
de cea a tarilor CEE, desi unele state din cea din urma categorie Inregistreaza cresteri anuale
ale importurilor peste media tarilor VE (Cehia, Ungaria si Slovacia). Am prezentat anterior
efectele benefice ale acestor categorii de importuri asupra dezvoltarii tehnologice si cresterii
productivitatii muncii. Ca urmare, se poate afirma ca diferentele relevate de figura de mai sus
vor contribui si ele, alaturi de diferentele privind ISD, la amplificarea diferentelor tehnologice

dintre vestul si estul Europei.

3 Standard International Trade Classification, revision 3.



Fig.3

Cresterea absoluta medie anuala a exporturilor de magini si echipamente (SITC 71-77)
realizate de "liderii tehnologici" catre tarile VE si CEE, in perioada 1996-2008
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Sursa: Calcule proprii, pe baza datelor furnizate de site-ul UN Comtrade (http://comtrade.un.org).

5. Aliantele si colaborarile internationale dintre firme

In contextul noii economii bazate pe cunoastere, complexitatea si magnitudinea
cunostintelor tehnologice necesare activitatilor high-tech fac tot mai necesare aliantele/
colaborarile dintre marile firme, care se concretizeaza tocmai in transfer tehnologic.

Teoriile economice pe acest subiect (Narula 2004a, Narula & Hagedoorn 1998,
Cantwell 1989) au argumentat ca, datoritd complexitatii crescande a tehnologiilor de varf,
firmele tind sd-si dezvolte doar capacitati tehnologice centrale (indispensabile/strict legate de
principalul proces de productie al firmei), urméand sa beneficieze reciproc, tocmai prin aceste
aliante, de tehnologiile complementare. In acest mod, toate companiile unei astfel de aliante
au de castigat superioritate tehnologica. De asemenea, alte avantaje ale colaborarilor sunt
legate de o scara mai larga a procesului de productie si de o piata de desfacere mai extinsa.
Firmele sunt nevoite sa-si adapteze produsele potrivit preferintelor si standardelor noilor
piete; o colaborare/aliantd cu o companie locald poate rezolva aceasta problema mult mai
eficient, reducand costurile si riscurile asociate ISD (Narula, 2004). In fine, un alt factor

determinant al colaborarilor 1l reprezinta dezvoltarea clusterelor industriale datorate



conditiilor favorabile (resurse, factori de productie etc.) oferite de o anumitd zona
georgrafica.

Aliantele/cooperdrile internationale intre firme si societatile cu participare mixta au
crescut exponential in ultimele doua decenii. Hagedorn si Schakenraad (1993) au constatat ca
aliantele strategice Intre firmele europene si cele americane au fost realizate cu precadere 1n
domeniul tehnologiei informatiei si cel al tehnologiilor medicale. In ce priveste aliantele intre
Europa si Japonia, ele s-au realizat predominant 1n industria automobilelor. Studiile realizate
de Narula (2003), Narula & Hagedoorn (1998) si altii au aratat cd ritmul de crestere al
colaborarilor este mai ridicat decat cel al cheltuielilor pentru CD&I relizate intern de catre
companii, fapt ce aratd ca firmele tind sa-si uneascd eforturile in ce priveste activitatile
CD&I, 1n loc de a intrerinde aceste activitati in mod individual.

Este cunoscut faptul ca marile companii din statele dezvoltate realizeaza aliante
strategice intre ele. In tdrile CEE 1insd, nivelul redus al performantelor tehnologice si al
relatiilor de colaborare cu companii din alte tari. Am verificat acest lucru comparand
ponderea intreprinderilor cu activitdti de cooperare externd in domeniul inovarii, din tarile

VE si CEE. Rezultatele obtinute sunt sintetizate 1n figura 4.

Fig.4

Evolutia ponderii intreprinderilor inovative angajate in
colaborari internationale, in perioada 2000 - 2006 (%)
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Sursa: Calcule proprii, pe baza datelor furnizate de site-ul Eurostat (http://epp.eurostat.ec.europa.eu).



In grafic se observi ca diferentele dintre tarile CEE si cele VE sunt ceva mai ridicate
in ce priveste colaborarile cu firme din Europa, in timp ce colaborarile cu SUA sunt reduse
pentru ambele grupe. Contrar asteptarilor, tarile CEE prezinta, pentru anii analizati, valori
relative mai ridicate ale intreprinderilor care colaboreaza cu firme europene. Romania
inregistreaza valori mai scazute fatd de media grupei CEE, atat pentru colaborarile cu firme
europene cit si pentru cele cu firme americane. In ansamblu, trendul colaboririlor externe
este unul ascendent; nu se poate spune cd dinamica activitatilor de colaborare si, implicit,

efectul lor asupra transferului tehnologic, prezinta diferente mari intre vestul si estul Europei.

6. Licentierile

Licentierile constituie o alternativd a ISD. Alegerea intre cele doud este determinata
de costurile de tranzactie, datorate in principal esecurilor pietei privind internalizarea
beneficiilor sau codificarea cunostintelor. Cand costurile sunt prea mari, se prefera
internalizarea proceselor de productie tehnologic-intensive prin ISD. In acest mod se eviti
»scurgerile” de cunostinte catre firmele concurente strdine.

Daca partea tacita a cunostintelor este redusa si ele pot astfel fi usor de codificat si
patentat iar pericolul imitarii de catre firmele nationale a tehnologiilor in cauza este redus,
CMN prefera licentierile. De asemenea, de multe ori ISD sunt neprofitabile sau dificil de
realizat, datoritd dimensiunii reduse a pietei, respectiv restrictiilor guvernamentale. In alte
situatii, compania poate avea o experientd redusa in a deschide filiale 1n strainatate.

Licentierea reprezinta o modalitate de transmitere a cunostintelor pentru ambele parti
implicate. Ofertantul poate folosi licentierea ca o metoda de prospectare a pietelor externe, in
timp ce beneficiarul licentei dobandeste cunostintele necesare (know-how), drepturile de
productie/utilizare a unei tehnologii si/sau dreptul de insusire a rezultatelor acestora (din
vanzarea bunurilor realizate).

In figura urmitoare am prezentat dinamica sumelor plitite ca redevente* si plati de
licentiere, Tn perioada 1998-2007, de catre tarile VE si CEE. Din pacate, nu am dispus de date
statistice necesare calculului licentelor acordate numai de “liderii tehnologici”, ceea ce
relativizeaza importanta acestor licentieri in ce priveste fluxurile de cunostinte tehnologice

transferate.

4 Traditional, o redeventa este partea ce revine proprietarului pentru exploatarea unei resurse de pe proprietatea sa.
in cazul de fata ne referim la platile efectuate pentru obtinerea dreptului utilizarii unor tehnologii.
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Fig. 5

Cresterea anuala medie absoluta a valorii redeventelor si
licentierilor platite, in perioada 1998-2007, de tarile VE si CEE
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* Cu exceptia Irlandei, care inregistreaza valori exceptionale, distorsionand media.

Sursa: calcule proprii, pe baza datelor furnizate de ,,World Development Indicators” 2007-2009 si de site-ul
Nation Master (http://www.nationmaster.com).

Facand abstractie de valoarea exceptionala inregistratd de Irlanda, tarile VE cu
cresterile cele mai ridicate sunt Suedia si Finlanda, cu valori duble fata de media grupei, tari
care beneficiazd de o infrastructura tehnologica ridicata ce le permite sd produca sau sa
utilizeze tehnologii inalte, prin contracte de licentiere. Media tarilor CEE aste scazuta datorita
unor tari care inregistreaza cresteri foarte mici, precum Lituania, Macedonia sau Moldova;
media ar fi fost si mai micd daca nu am fi luat Tn calcul Ungaria, singura tara care depaseste

cu mult media europeana (tarile VE si CEE, in ansamblu).
7. Capacitatea de absorbtie a noilor tehnologii

Simpla existenta a externalitatilor tehnologice generate de stocurile de cunostinte ale
altor tari nu este suficienta; este necesar ca tara-destinatie sa posede abilitatea de a absorbi si
implementa noile tehnologii in economia nationala. Aceasta abilitate este denumitd capacitate
de absorbtie, constand in principal 1n existenta unui stoc ridicat de capital uman, a unor
capacitati tehnologice capabile sd integreze noile tehnologii, a unor structuri organizationale
eficiente, a investitiilor si a altor elemente care vor sustine cresterea randamentelor factorilor

de productie si, implicit, un ritm sporit al cresterii economice.
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Dobandirea cunostintelor se realizeaza prin contributia, in primul rand, a firmelor care
detin (sau trebuie sa detind) majoritatea activitafilor de CD&I, contribuind totodatd la
sporirea gradului de calificare a salariatilor. Acestea conduc mai departe la obtinerea unor
capacitati tehnologice superioare, respectiv la acumularea de capital uman. Totodata, ele
faciliteaza absorbtia noilor tehnologii in procesul de productie. Lipsa capacitatilor
generate de sursele externe, din douid motive. In primul rind, o mare parte a lor (a
cunostintelor) are un caracter tacit, specific firmei care le-a generat. Aceastd componenta nu
poate fi decodificata in absenta celor doud elemente mentionate. In al doilea rind, absorbtia
cunostintelor provenite din exterior pe diferite cdi necesita un prag minim al stocului national
de cunostinte. De exemplu, Borensztein (1998) demonstreazd ca acest nivel minim este
obligatoriu pentru ca difuzarea cunostintelor generate prin ISD sa contribuie la cresterea
productivitatii tarilor-destinatie.

Chiar daca absorbtia tehnologiilor are loc la nivel de firma, succesul sau esecul
acesteia depinde de intregul sistem economic: de interactiunea cu clientii §i furnizorii, cu
mediul institutional si organizational, dar si cu cel social si cultural. Narula (2004b) arata ca,
in afara firmelor, si ceilalti actori economici (universitati, institutii, organizatii) joaca un rol
important. De universitati, spre exemplu, depinde disponibilitatea unei forte de munca nalt
calificate care sa poata fi instruitd mai departe de catre firme si care, aldturi de ceilalti factori
de productie, sd ajute la internalizarea noilor cunostinte. De asemenea, universitatile si
institutele de cercetare realizeaza activitati de cercetare proprii. Toate acestea contribuie,
alaturi de firme, la existenta unei infrastructuri tehnologice si a capitalului uman, necesare
firmelor inovative interne si straine.

Crearea de cunostinte este deseori asociata numai cu activitatile de CD&I realizate de
firme, universitati si institute de cercetare — privite ca actori economici care genereaza
cunostinte folosite la realizarea de noi produse si servicii. La fel de importantd este si
diseminarea cunostintelor prin intregul sistem de educatie si formare profesionald, mass
media si altele, cu atat mai mult cu cat procesele inovative se bazeaza Tn multe cazuri pe
combinarea cunostintelor existente deja in stocul national de cunostinte. De asemenea, feed-
back-ul din partea pietei determina si el aparitia de noi cunostinte sau cel putin modificarea,
ajustarea tehnologiilor realizate pe baza lor.

Capitalul social este si el un factor crucial in dezvoltarea diferitor elemente ale
capacititii de absorbtie. In cadrul acestui factor, institutiile specializate ocupa un loc central.
Rodrik (2000) argumenteaza cd acestea (institufiile) contribuie chiar mai mult la cresterea
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economicd, comparativ cu ISD si comertul international. In principal, institutiile trebuie si
sustind activitatile de CD&I nationale, sa gestioneze regimul drepturilor de proprietate
intelectuald, normele si standardele tehnice, sd sporeasca eficienta sistemului educational etc.

Ca urmare, efectul cunostintelor tehnologice receptionate pe diferite cai de tarile VE
si CEE poate fi amplificat/redus prin prezenta/absenta factorilor determinanti ai capacitatii de
absorbtie, prezentafi mai sus. Acest lucru va contribui si el la cresterea sau reducerea
decalajelor dintre estul si vestul Europei.

In figura urmitoare am prezentat valorile unui indice al capacitatii de absorbtie a

tarilor europene, indice calculat de “World Economic Forum” in anul 2008.

Fig.6
Indicele WEF privind capacitatea de absorbtie afirmelor nationale (de lalla7)
Medie CEE Austria Belei
Macedonia '_e o °€ g'_aDanemarca
Ucraina | 5/5 6,2 Finlanda
1 !
Turcia {- 6,1 Franta
4,5 j :
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Sursa: Date furnizate de “World Economic Forum” — The Global Competitivenes Report 2008-2009, p.461.

Se observa ca mediile indicelui pentru cele doua grupe de tari sunt de 4,5 pentru CEE
si 5,8 pentru VE. Dintre tarile CEE se remarcd Slovacia, Malta, Lituania, Estonia si Cehia.
Din cealalta grupa (VE), tarile cu niveluri ridicate ale capacitatii de absorbtie sunt Tn general

cele nordice (Danemarca, Finlanda, Suedia, Islanda, Norvegia, la care se adauga Austria si
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Germania. Datele din figura 6 conduc la concluzia ca exista diferente Tnsemnate ala
capacitatii de absorbtie intre grupele analizate. Acest lucru contribuie, aldturi de diferentele
privind fluxurile de cunostinte tehnologice, la mentinerea decalajelor tehnologice intre estul

si vestul Europei.

8. Concluzii

Cumuland rezultatele obtinute, privind diferentele privind intensitatea fluxurilor de
cunostinte transferate pe diverse cai, se observa ca atat n ce priveste investitiile straine, cat si
in cazul importurilor de masini si echipamente sau al contractelor de licentiere, tarile VE
prezinta o dinamicd mai accentuatd a acestor forme de transfer tehnologic, comparativ cu
tarile CEE, in perioada ultimilor 10 ani, pentru care au fost realizate calculele. Doar la
capitolul colaborari internationale, tarile CEE sunt la nivelul sau chiar depasesc tarile VE.
Aceste rezultate, cumulate cu o capacitate de absorbtie mai scazuta a noilor cunostinte de
catre tarile CEE, conduc la concluzia mentinerii decalajelor tehnologice dintre stul si vestul
Europei, cu atat mai mult cu cat diferentele se regasesc si in activitatile de CD&I proprii

realizate de cele doua grupe de tari.
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